NAMEN & TRENDS

Pulvercoat und Ibakimya vereinbaren strategische

Vertriebspartnerschaft

ie Pulvercoat Vertrieb e K., Stutt-
DL_;art. und die Firma Ibakimya
Powder Coatings mit 5itz in der Tir-
kei sind seit Januar 2013 strategische
Systempartner und bilden eine strate
gische Allianz im Bereich der Pulverla-
cke. Pulvercoat beliefert ab sofort Kun
den in Deutschland, Osterreich und
der Schweiz mit dem kompletten Pro-
duktsortiment von |bakimya Powder
Coatings. |bakimya ist nach eigenen
Angaben in der Tirkei die Nummer 1
bei der Herstellung von Pulverlacken.
Mit insgesamt 250 Mitarbeitern wer
den auf tGber 20000 Quadratmeter
Produktionsflache etwa 27 000 Ton

nen Pulverlacke im Jahr hergestellt.
lzakimya ist bereits in 19 Landern mit
selbststandigen regionalen Vertriebs-
firmen vertreten und will die interna-
tionale Expansion konsequent weiter-
verfalgen. Die Systempartnerschaft
mit Pulvercoat passt ideal zur interna-
tionalen Ausrichtung des Unterneh-
mens. Tulga Dal, Geschéftsfiihrer von
Ibakimya: ,Nach unserem erfolgrei-
chen Auftritt bei der Paint Expo 2012
sind wir froh, nun gemeinsam mit Pul
vercoat einen starken Partner an unse
rer Sejte zu haben, um diesen fir uns
strategisch sehr wichtigen Markt er
folgreich bearbeiten zu kénnen.’
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